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Упертым заемщикам позволяют страховать авто в любой СК
29.05.09
Начальник управления по работе с банками НАСК «Оранта» Наталия Бигун рассказала о ситуации с аккредитацией страховщиков при банках:
— Наталья, изменились ли требования банков при аккредитации страховщиков?
— В части основных требований, касательно предоставления информации для анализа финансового состоянии компании, ничего не изменилось, но главным критерием всё же стала сумма размещаемого депозита. Помимо этого банки претендуют на обслуживание основных расчетных счетов компании, зарплатные проекты и т.д.

— Чувствуете ли вы, что банки начинают работать преимущественно с кэптивными СК, не допуская к страхованию «чужие» компании?
— Такие тенденции прослеживались очень отчетливо в начале года. Сегодня же из-за дефицита  денежных средств банки не только допускают практически любые страховые компании, а даже сами инициирую аккредитацию страховой компании, которая разместит денежные средства на депозитных счетах в банке и может предложить высокий уровень комиссионного вознаграждения.

Большую роль, последнее время, в этом еще играет осведомленность клиентов, которые стали задумываться и понимать, что страховать свое имущество лучше не в навязываемой банком компании, а в надёжной и заслуживающей доверие. При настойчивости клиента банки, в основном, принимают договора страхования неаккредитованных страховых компаний, что приводит к тому, что  банку становиться выгодно аккредитовать компанию и затребовать у страховщика комиссионное вознаграждение .

— Менялся ли размер комиссий, которые банкиры берут при реализации полисов каско?
— За последний квартал наши банки-партнеры не заявляли об изменении размера комиссионного вознаграждения. В некоторых случаях стали только уточнять, что первый год страхования не соответствует первому году кредитования, так как, в основном, по всем агентским договорам оплата комиссионного вознаграждения начиналась со второго года действия кредитного договора.

А сейчас часто заключаются договора страхования с клиентами, которые являются заемщиками банка не первый год, а страхователями нашей компании впервые, поэтому банки уточняют, что по этим клиентам страховая компания должна банку комиссионное вознаграждение.

— Каков минимальный/максимальный размер депозита требуется для прохождения аккредитации в банке?
— Размер депозита колеблется от 200 тыс. грн. в мелких банках до 30 млн. грн. в крупных. Помимо этого, банки претендуют на ежеквартальное пополнение депозитного портфеля в размере от 10 до 50% от страховых платежей.

— Продолжают ли банкиры оказывать давление на страховщиков, препятствуя повышению тарифов по страхованию залоговых авто/имущества?
На сегодняшний день банкиры не оказывают никакого давления и не препятствуют  повышению тарифов, т.к. для банков страхование залогового имущества отошло на второй план. Для них в свете финансового положения на рынке и снижения платежеспособности заемщиков, основное — это получить оплату по кредиту.

